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Lampiran 2 

 

Wawancara 1 : Influencer 

S : Selvita 

I : Influencer  

S : Hi Ci.. Boleh aku ganggu sebentar waktunya untuk saya wawancara ? 

I : Boleh dong 

S : Ada beberapa pertanyaan cici jawab ya..  

I : Oke  

S :  

1. Kriteria produk yang seperti apa yang cici endorse ? 

2. Apabila cici tidak menyukai produknya, cici tetap posting tidak ? 

3. Pesan yang cici sampaiin di sosmed terserah cici atau ada perjanjian dengan 

perusahaan ? 

4. Bagaimana follow up dari perusahaan itu sendiri setelah cici posting produk 

mereka ? 

I :  

1. Produk makanan utamanya sesuai dengan passion dari awal. Tapi @foodwaw 

kadang juga menerima endorsement seperti eyelash, nail art, dan beberapa 

merchant seperti Suzuki.  

2. Tetap posting dengan caption dan review yang tidak membohongi followers aku. 

Kalau makanan tidak enak ya ga enak, ga akan aku bilang enak.  

3. Bisa terserah ataupun ada perjanjian, tergantung diskusi dari awal dengan pihak 

restoran.  

4. Perusahaan yang bekerja sama sama aku santai sih, tidak ada yang follow up. 

Mereka check sendiri di Instagram sudah posting or no.  

S : Terima kasih ya ci atas waktunya.. 

I : Sama-sama..  
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Wawancara II : Follower 

S : Selvita 

F : Followers 

S : Hi wyn.. boleh aku wawancara kamu buat tugas akhir saya 

F : Boleh, mau nanya apa ? 

S : Kamu follow @foodwaw kan ? 

F : Iya.. 

S : Oke, aku mau nanya beberapa pertanyaan kamu jawab ya  

F : Oke siap 

S : Apa yang membuat anda tertarik menjadi follower dari @foodwaw ? 

F : Karena konten dari foodwaw dalam lingkup f&b cukup informatif dan menggoda 

selera  

S : Apakah anda sering melihat posting-an influencer ? Mengapa? 

F : Sering, untuk melihat kehidupan atau lagi bingung cari makan apa, aku liat IG dia 

buat jadi referensi tempat makan.  

S : Apakah anda sering membagikan konten dari influencer ? Apa alasan anda? 

F : Tidak. 

S : Apakah anda sering memberikan like untuk setiap postingan influencer? Mengapa? 

F : Tergantung foto / video yang diposting oleh influencer. Jika menarik maka akan saya 

beri like. 

S : Apakah anda sering melihat produk yang dipromosikan influencer? 

F : Sering  

S : Menurut anda, apakah influencer tersebut ketika mempromosikan barang membuat 

anda berminat untuk membeli?  

F : Iya, terkadang 
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S : Jika ya, apa alasan yang membuat anda berminat untuk membeli produk yang 

dipromosikan influencer? 

F : 1. Kadang produk yg dipromosikan sesuai dengan kebutuhan saat itu 

     2. Produk yang dipromosikan menarik dan memiliki harga terjangkau 

S : Apakah anda sering memberikan komentar pada setiap kali influencer 

mempromosikan produk? Mengapa? 

F : Tidak karena males aja comment. Hehehe.. 

S : Thank you ya buat waktunya wyn.. 

F : Sama-sama.. 
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Lampiran 3 
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Lampiran 4 

Pertanyaan Kuisioner 

Identitas Responden 

Jenis Kelamin: 

Usia: 

a. 15 – 22 Tahun 

b. 23 – 30 Tahun 

c. 31 – 38 Tahun 

Pekerjaan : 

A. PNS 

B. Karyawan Swasta 

C. Pelajar/ Mahasiswa 

D. Wiraswasta 

No. Pertanyaan SS S N TS STS 

1. Follower banyak yang memberikan 

like 

     

2. Share produk dilakukan secara rutin      

3. Follower memberikan komentar pada 

setiap postingan 

     

4. Follower yang berminat untuk 

membeli mengisi form 

     

5. Follower aktif membagikan konten 

dari influencer 

     

6. Follower aktif meneruskan konten dari 

influencer.  
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No. Pertanyaan SS S N TS STS 

7. Influencer dalam mempromosikan 

produk mempunyai nilai yang sama 

dengan target konsumen. 

     

8. Influencer dalam mempromosikan 

produk memperhatikan budaya sesuai 

dengan target konsumen 

     

9. Influencer dalam mempromosikan 

produk memperhatikan demografis 

konsumen 

     

10. Saya selalu mencari informasi terbaru 

tentang produk yang baik. 

     

11. Konsumen muncul sendiri dari 

keinginan konsumen untuk membeli 

suatu produk. 

     

12. Konsumen tertarik untuk mencoba 

minat bersedia untuk mengetahui 

produk 

     

13. Konsumen tertarik untuk mencoba      

14. Konsumen bersedia memiliki produk.        

 


